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Alka tuo haasteita

Suolahdessa toimiva Rengaskanava
on muutosten edessa. Yrittaja Mikko
Kauppinen kertoi, etta liikkeen
korjaamotoiminta uudistetaan ja
rengaspuolella vastataan jatkuvasti
lisdantyviin ammattitaitovaatimuksiin.

-Rengasalan  kehittymi-
nen tuo haasteita rengas-
liikkeille. Renkaita myy-
ddian “toisella kiddelld”,
eli oheistuotteina jo mo-
nissa korjaamoissa ja va-
raosaliikkeissd. Aikaisem-
min renkaiden hankinta
keskittyi rengasliikkeisiin.

-Kannattavuuteen koh-
distuu  kovia  paineita
ja se on pannut mietti-
miin. Nettikaupan yleis-
tyessd ei voida noudatel-
la vain Suolahden hinta-
kuvaa, vaan koko Euroo-
pan. Niinpid olen joutu-
nut pohtimaan, miten

pienet rengasliikkeet tu-
levat pdrjadmiin. Meil-
li ratkaisu on kehittdd
sekd rengaspuolta ettd
korjaamotoimintaa.
Rengasyrittdjand Kaup-
pinen on toiminut seitse-
min vuotta ja kahden vii-
me vuoden ajan liikkeen
yhteydessd on harjoitettu
pienemmissi  mittakaa-
vassa myOs autojen huol-
to- ja korjaamotoimintaa.
-Lihtokohta oli, etti
korjaamopuolta ei hoide-
ta toisen kiden toimin-
tana, vaan siithen inves-
toidaan ja panostetaan

tuntuvasti.

Korjaamopdillikok-
si loytyi alan moniosaa-
ja omalta paikkakunnal-
ta, 21 vuotta korjaamo-
kokemusta omaava Jar-
mo Ranni.

-Meille tarjoutui myos
tilaisuus hankkia kaupun-
gilta omaksi Kkiinteisto,
jossa olemme toimineet.
Sen tiloista  Rengaska-
nava tarvitsee noin puo-
let. Muissa tiloissa toimi-
vat vuokralaiset jatkavan
kiinteistoyhtiomme ~ Ai-
nekosken Kanavakiinteis-
tot Oy:n vuokralaisina.

Autokorjaamo  tulee
toimimaan omana yksik-
koniddn ja se varustetaan
ajanmukaisilla laitteistoil-
la ja varusteilla. Molem-
mat liikkeen osiot tuke-
vat toisiaan.

-Helpoin tapa olisi tie-
tysti se, ettd sesonkien ai-
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-Korjaamon valmistuttua toimintavalmiiksi voimme tarjota autoilijoille
tiyden palvelun, sanoo yrittaja Mikko Kauppinen.

kana rengasliike olisi toi-
minut tiydelld teholla ja
hiljaisempina aikoina oli-
si viki lomautettu. Halu-
sin kuitenkin, ettd hyvin
sitoutunut ammattihen-
kilosto olisi liikkeen kiy-
tettivissd jatkuvasti.
-Viime syksynd puhut-
tiin rengasliikkeissd ren-
kaanvaihtoruuhkasta.
Meilld pojat tekivit toitd
urakalla, jopa 120 auton
vuorokausivauhdilla  ja
asiakkaat joutuivat jonot-
tamaan korkeintaan kol-
me tuntia. Homma su-
jui ja oli ennakkoon hy-
vin organisoitu.
-Tyohonsd  sitoutunut

henkilokunta on yrityk-
selle ydinasia. Kun sekd
yrittdjd ettd henkilokun-
ta pitivit rehellisyyttd ja
luottamusta johtotihtend
on yrityksen kehittimi-
nenkin varmalla pohjalla.

Korjaamopuolen tilois-
sa tehddin remonttia ja
laitevarustelua  parhail-
laan ja tdysin toiminta-
valmiina sen arvioideaan
olevan huhtikuun alussa.

Rengaspuolella tulem-
me pysyttelemdin ajan
tasalla. Ammattitaitoa pi-
detddn vylld. Parhaillaan
kaksi meidin asentajis-
tamme on Continentalin
rengasakatemiassa tutkin-
toa suorittamassa. Tillai-
sen tutkinnon on hankki-
nut Suomessa vasta pari-
kymmentd asentajaa.

Viime lamasta Rengas-
kanava selviytyi hyvin.

-Toki se hidasti kasvua.
Meilld on kuitenkin hyvit
ja suorat yhteydet vank-
koihin Suomen ja Euroo-
pan  tavarantoimittajiin
emmeki ole vain yhden
toimittajan varassa. Kuu-
lumme myo6s yhteispoh-

joismaiseen alan hankin-
taorganisaatioon  Dekk
Partneriin. Se ostaa suu-
ria erid ja niiden ansios-
ta 68 jdsenyritystd voivat
pitid oman hintatasonsa
asiakasmyonteisend.
Hyvit yhteydet toimit-
tajiin tekee mahdollisek-
si myos erikoistumisen.
Rengaskanava on mm.
Michelinin  rallirenkai-
den suurin jilleenmyyji
Suomessa.
Korjaamopadillikko Jar-
mo Ranni toivottaa omas-
ta puolestaan entiset asi-
akkaansa sekd uudet ter-
vetulleeksi korjaamoon.
-Nykyaikana on korjaa-
moissa haasteita etenkin
autosihkopuolella, mutta
haasteet ja vastuu kuulu-
vat tehtivinkuvaan ja an-
tavat uutta Kipindd tyos-
kentelyyn, Ranni toteaa.

Jarmo Ranni tarkkailee Kari Hautalan tydskentelyd. Rengaskanava tulee
tydllistimaan korjaamon valmistuttua kuusi ammattilaista.




